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WEINKOMPETENZ SEIT 1924

Wir sind ein dynamisches, traditionsreiches Familienunternehmen mit Sitz in MUnchen seit 1924. Unser Anspruch ist

die MarktfUhrerschaft im Vertrieb italienischer und &sterreichischer Qualitatsweine auf dem deutschen Markt. Dabei
gehoren die nationalen und regionalen Unternehmen des gehobenen Lebensmitteleinzelhandels ebenso zu unseren

zufriedenen Kunden, wie auch Unternehmen der Gastronomie und des FachgroB- und Einzelhandels.

Als erfolgreiches, mittelstdndisches Familienunternehmen feiern wir in Kirze unser 100-jahriges Jubildum. Wir haben
noch viel vor und wollen dabei unsere Zukunft aktiv gestalten. Hierfur ist unser Team von rund 50 engagierten und
motivierten Mitarbeitern und unser deufschlandweites Agenturnetzwerk ausschlaggebend.

Wir setzen auf flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege. Neue Herausforderungen sind unsere Impulsgeber
und befligeln unseren Innovationsgeist. Unsere modern ausgestatteten Biros und das groBe Weinlager liegen im
MUnchner Osten mit sehr guter Verkehrsanbindung.

Am Standort MUnchen Trudering suchen wir einen motivierten, verhandlungssicheren und sympathischen

Vertriebsleiter Gastronomie/HoReCa/Online-B2B mit
BGY@iChSleitung Vinotheken (W/m/d) Vollzeit, flexibler Eintritt

lhre neuve Herausforderung:

¢ |hre zentrale Aufgabe ist es, den Vertrieb zu unseren Kunden in der Gastronomie, Fachhandel und HoReCa zu gestal-
ten, wobei Sie die Verantwortung fUr die Koordination und Leitung des Gastro-Vertriebsteams, Umsatz und Ergebnis
in Ihrem Bereich Ubernehmen.

* Sie fUhren Jahresgespréche und legen gemeinsam mit Ihren Mitarbeitern die Vermarktungsstrategie fest und gestal-
fen die Sortimente. Sie entwickeln das Geschaft mit unseren Bestands- und Neukunden in der Akquise und erschlie-
Ben neue Absatzkandle.

* Sie betreuen eigene Key Accounts aus der Industrie, Gastronomie, HoReCa, Fachhandel aber auch Online-Markt-
platze. (z.B. Amazon)

* Als Bereichsleiter Vinotheken fUhren Sie die Kolleginnen und Kollegen von zwei Vinotheken in MUnchen und gestalten
auch hier maBgeblich die weitere Verkaufsstrategie in den Ladden und im eigenen Online-Shop mit.

Das bringen Sie mit:

* Sie sind ein erfahrener, abschlussorientierter Vertriebsprofi mit Verhandlungsgeschick und EinfUhlungsvermdgen.

* Sie verfUgen Uber gute Kontakte zu den Entscheidern der (System-)Gastronomie und HoReCa in SUdbayern und das
Thema Wein ist fUr Sie kein unbekanntes Terrain.

« Sie sind kontaktfreudig, arbeiten gerne in einem Team und sind es gewohnt, Menschen zu fUhren und zu motivieren.

¢ Das Analysieren von Kennziffern zu Umsatzpotential und Ertrag und das Ableiten von MaBnahmen fUr unseren Erfolg
sind fUr Sie selbstverstandlich.

* Sie sind I6sungsorientiert, pragmatisch, belastbar und denken dabei gesamt-unternehmerisch mit Blick Uber den
Tellerrand hinaus.

¢ Und natUrlich teilen Sie unsere Begeisterung fUr guten Wein und wissen, wie Sie diese auch unseren Kunden und
Mitarbeitern vermitteln.

Das bieten wir lhnen:

Neben einer atfrakfiven Entlohnung bieten wir alle Leistungen eines erfolgreichen modernen Unternehmens, wie z.B.
Weihnachts- und Urlaubsgeld, 30 Tage Urlaub, flexible Arbeitszeiten, Teinahme an Weinverkostungen, Weinreisen,
passende Weiterbildungsmaoglichkeiten, Mitarbeiterveranstaltungen, Besuch von Messen, Einkaufen zu Mitarbeiterkon-
ditionen und vieles mehr.

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbungsunterlagen mit Gehaltsvorstellung an: bewerbung@saffer.de

Erfahren Sie mehr Gber uns
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